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Les données de la demande – pourquoi ?

OFFRE MARCHE DEMANDE

• Construction - Liquidité

• Quantité - App. disponibles

• Prix - Volume des transactions

• etc. - Prix des transactions

- etc.

Realmatch360 offre pour la première fois aux professionnels de 

l’immobilier des données sur ce que les gens recherchent : 

quel type de bien, à quel endroit, de 

quelle superficie et à quel prix !
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Realmatch360

BIG DATA

• 500‘000 d’opérations journalières

REAL-TIME

• Plus que 10‘000 opérations d‘utilisateurs journalières

• Aucune interaction/manipulation humaine possible

Qualité

• Gestion et correction des doublons automatiques

• Interprétation précise des résultats de recherche
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Video de présentation
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Realmatch360 Data: 

ils nous font confiance aujourd‘hui !

Investisseurs - Développeurs de projets

Gérants & Agents immobiliers - Estimateurs & Consultants
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Analyse détaillée d’une commune
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Vérification de la faisabilité d’un projet
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Fixation du prix d’un bien à louer/vendre
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Indice de la demande de biens
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Indice de la demande de biens professionnels

11



NOUS SAVONS OÙ LES GENS VEULENT HABITER.

Tension du marché (Wüest Partner) inclus dans

les abonnements forfaitaires
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Realmatch360: pour qui, quoi et pourquoi ?
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POUR QUI ? QUOI ? POURQUOI ?

Développeurs

de projets

Analyse détaillée

Vérification de projet

Quels types d‘appartement?

Étapes nécessaires?

Investisseurs Analyse détaillée

Vérification de projet

Existe une demande?

Pour quel prix?

Régies &

Agents immobiliers

Pricesetter

Analyse détaillée

Optimisation des prix

Communication avec les clients

Estimateurs &

Consultants 

Analyse détaillée

Vérification de projet

Aide pour modèle DCF

Analyse intégrale du marché

Banques

Analyse détaillée

Vérification de projet

Pricesetter

Analyse des risques

Comparaison entre évaluation et 

disposition à financer
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Realmatch360 Data: Avantages
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Disposition du type de logement pour les nouvelles

constructions

Données de demande pour les comptes d'investissements

Quick-Check pour un projet d'investissement

L‘optimisation de la performance (calculation des prix d'achat

ou des prix de location)
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Realmatch360: Prix
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Realmatch360.com en Suisse romande
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Bertrand Mingard

Délégué commercial SR

bertrand.mingard@realmatch360.com

+4179 212 00 59

mailto:bertrand.mingard@realmatch360.com
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